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Ciclo negativo

) ] _ Mais de 70 milhdes de brasileiros estiao
Setor de crédito no Brasil esta em alerta maximo, com inadimplentes, aponta Serasa

endividamento e inadimpléncia elevados Vator médi

Inflagdo em alta, juros elevados e perspectivas negativas sobre a economia motivam
programas de renegociagdo, como o futuro Desenrola
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m ECONOMIA | Mercado prevé manutencdo da taxa de juros nesta semana, mas reduz proje¢do para o fim de 2023
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Mercado prevé manutenc¢ao da
taxa de juros nesta semana, mas
reduz projecao para o fim de 2023

Expectativas apresentadas pelos analistas mostram taxa Selic em
12,25% ao ano em dezembro, apds cortes realizados no 2° semestre
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O dilema:
Como vender mais e com seguranca?




Dor da Industria: Como vender mais e com seguranca?

Dificuldades em dar crédito

® Ferramentas limitadas para gerir risco de crédito dos
clientes

® Meios de pagamento com pouca seguranca de recebimento

Dificuldades em crescer

® Crescer vendas em pequenos e médios lojistas aumenta a
exposicao de risco

® Concentrar em grandes clientes gera risco do negdcio



Com os avancos tecnoldgicos e mudancas regulatdrias, as
empresas necessitam de uma gestao eficiente e integrada
através de uma plataforma de gestao financeira
contendo:

© Informacoes relevantes e fidedignas dos clientes
para uma melhor analise de crédito

2) Solucoes de pagamento usando garantias que
proporcionam uma venda sem preocupacao
com inadimpléncia.
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PEDIDO

Informacao




1 Qualificacao da Operacao do Cliente

Informacao eficiente para sua analise de crédito:

Tamanho do cliente
v Valor de venda mensal média, por loja e por
rede (matriz + filiais)

Relevancia da sua industria

v Quantidade de fornecedores que seu cliente
compra e a posicao da sua industria.

v Segmento que o cliente mais compra.




1 Qualificacao Financeira do Cliente

Analise dos recebiveis de cartdo de crédito do
seu cliente e respectiva capacidade de
captura como garantia

Prazos Médios concedidos pelo mercado

Capacidade de Pagamento pelos Clientes

Atraso médio do cliente junto ao mercado
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Solucoes de
Pagamento



2 Solucoes de Pagamento

Atraves da recente resolucao do Bacen e
instituicao das Registradoras de Pagamento
abriu-se novo espectro de solucoes:

v Uso de Recebiveis “performados” - Cessao de
Créditos
Uso de Recebiveis “a performar”- Garantias
Split de pagamentos entre o Varejista e a
IndUstria (redes exclusivas ou franqueadas)

v Utilizacao de Links de Pagamentos




Nossa missao € ajudar vocé a

vender mais, com
eficiéncia e seguranca
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