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Cenário atual 



O dilema:
Como vender mais e com segurança?



Dor da Indústria: Como vender mais e com segurança?

Ferramentas limitadas para gerir risco de crédito dos 
clientes

Meios de pagamento com pouca segurança de recebimento

Crescer vendas em pequenos e médios lojistas aumenta a 
exposição de risco

Concentrar em grandes clientes gera risco do negócio

Dificuldades em dar crédito

Dificuldades em crescer



➢ Informações relevantes e fidedignas dos clientes 
para uma melhor análise de crédito

➢ Soluções de pagamento usando garantias que 
proporcionam uma venda sem preocupação 
com inadimplência.
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Com os avanços tecnológicos e mudanças regulatórias, as 
empresas necessitam de uma gestão eficiente e integrada 

através de uma plataforma de gestão financeira 
contendo:  



CICLO DO PEDIDO

Pedido negado

Produção, 
faturamento e 

entrega
Pedido Análise de 

crédito Pedidos aprovados



Pedido negado

Produção, 
faturamento e 

entrega
Pedido Análise de 

crédito Pedidos aprovados

Informação

CICLO DO PEDIDO

1



Informação eficiente para sua análise de crédito:

Tamanho do cliente
✓ Valor de venda mensal média, por loja e por 

rede (matriz + filiais) 

Relevância da sua indústria
✓ Quantidade de fornecedores que seu cliente 

compra e a posição da sua indústria. 
✓ Segmento que o cliente mais compra.

Qualificação da Operação do Cliente1



✓ Analise dos recebíveis de cartão de crédito do 
seu cliente e respectiva capacidade de 
captura como garantia

✓ Prazos Médios concedidos pelo mercado

✓ Capacidade de Pagamento pelos Clientes

✓ Atraso médio do cliente junto ao mercado

1 Qualificação Financeira do Cliente



Pedido negado

Produção, 
faturamento e 

entrega
Pedido Análise de 

crédito Pedidos aprovados

CICLO DO PEDIDO

Soluções de 
Pagamento
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Através da recente resolução do Bacen e 
instituição das Registradoras de Pagamento 
abriu-se novo espectro de soluções:

✓ Uso de Recebíveis “performados” - Cessão de 
Créditos

✓ Uso de Recebíveis “a performar”- Garantias
✓ Split de pagamentos entre o Varejista e a 

Indústria (redes exclusivas ou franqueadas)
✓ Utilização de Links de Pagamentos

2 Soluções de Pagamento



vender mais, com 
eficiência e segurança

Nossa missão é ajudar você a



Obrigado!
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